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¡Hablemos de un

NEGOCIO
 PETROLERO!

Los términos en itálicas son definidos en
 su lugar correspondiente en este libro.
Por favor, refiérase a MONEY IN THE 

GROUND y encontrará ilustraciones, diagramas   
y ejemplos correspondientes a los términos 

indicados con un asterisco (*).

ABANDON [ABANDONO] – Un pozo es ta-
ponado permanentemente  y abandonado si 
este es taladrado y se encuentra que es un hoyo 
seco, o en el caso de un pozo productor, si éste 
cesa de ser económicamente productivo.

ABANDONMENT LOSS COSTS [COSTOS 
DE PÉRDIDA POR ABANDONAMIENTO] – 
Son los costos de adquisición de concesiónes  
que son abandonadas  y costos de equipos no 
salvables en hoyos secos, los cuales proveen 
deducciones  contra el ingreso bruto. En so-
ciedades petroleras o de gas, éstos son gen-
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Este es el lenguaje del petróleo . . . 

 No está completo de ninguna manera. Eso re-
queriría una sección entera de una biblioteca. Pero 
este solo libro le ayudará a entender el negocio del 
petróleo.
 Con la excepción de alimentos o agua, el 
petróleo es la necesidad más importante en el 
mundo. Usted realmente no puede vivir en su casa 
sin él!
 Pero hasta ahora, la terminología del petróleo 
ha sido un idioma extranjero para la gente que 
precisamente perpetúa la industria . . . Usted y 
su familia . . . y todo aquel que usa y depende de 
productos del petróleo cada día.
 Ahora, en esta guía manual, Ud. tiene la clave 
para entender los negocios de petróleo y de gas.
 Ya sea Ud. ...un consumidor ...un propietario 
de terreno ...un inversionista ... o un profesional 
en la industria, será capàz de hablar con auto-
ridad sobre el aspecto empresarial del negocio 
petrolero.
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MONEY IN THE GROUND - Insider’s Guide to Oil Deals         $79.50 
ISBN  0-9615776-6-5  418 pp. 4th Edition (4.5  2006) by John Orban 

MONEY IN THE GROUND, the first complete reference on the subject 
of oil and gas investment for the general reader, is the industry standard. 

 
LET’S TALK AN OIL DEAL - Your Key to Oil Patch Lingo  $13.50 
ISBN  0-9615776-2-2  120 pp.    by John Orban 

LET’S TALK AN OIL DEAL is a pocket-handy version of the highly  
acclaimed glossary contained in MONEY IN THE GROUND. 
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DISCOUNT SCHEDULE:                             Let’s Talk An Oil Deal 
      Money in the Ground Hablemos de un …  
   Discount     Cost / bk Cost / bk  
 1 book           - $79.50 $13.50                  
 2-4 books  * 15%   67.58   11.48                                                               
 5-9 books  * 30%   55.65 9.45 
 10-19 books  *  40%   47.70 8.10         
 

PAYMENT REQUIRED IN ADVANCE. 
 *  USA:  FREE shipping 1-4 books within the US; 5 bks or more, add 4.5% for freight. 
 Canada:  Add $15.00 per book for shipping and handling (Global Express Mail). 
 Overseas:  Add $10.00 per book for Global Priority Mail; $25 if GPM is not available. 
- - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - -  

YES!  Send us  _  copies of MONEY IN THE GROUND  at $    each. 
 Send us  _  copies of LET’S TALK AN OIL DEAL at $    each. 
 Send us  _  copies of HABLEMOS DE UN … at $    each. 

* Shipping   $              TOTAL  $    
Payment enclosed.     Charge my :    Visa        Mastercard    
Acct No.      Exp Date      
Signature      Phone      
Name       City       
Street           St / Zip      

☛ ☛ ☛  E-Mail:        ________________ 
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